
Notre société de négoce de matériaux de construction pour le bâti-
ment et le génie civil en Valais et dans le Chablais recherche pour 
son secteur bois et couverture un·e :

technico-commercial·e
 100%

Vos missions
• Développer le portefeuille de clients et le volume des affaires
• Offrir des conseils techniques et commerciaux aux clients sur 

le terrain
• Présenter les offres, en assurer le suivi et conclure les ventes
• Assurer le suivi rigoureux de la clientèle (offres, commandes, 

réclamations, gestion des informations clients, etc.)
• Participer aux événements professionnels

Votre profil
• CFC dans le domaine du bois ou formation équivalente
• Expérience éprouvée dans la vente pour les métiers du bâ-

timent ou le négoce des matériaux de construction (secteur 
bois et/ou couverture) ou expérience dans le domaine du bois 
avec personnalité démontrant un intérêt et des capacités pour 
développer des compétences de vente

• Connaissance du  marché valaisan de la construction avec 
réseau acquis tant au niveau professionnel que dans des acti-
vités privées et facilité à créer de nouveaux contacts 

• Esprit d’initiative, sens des responsabilités, capacités de né-
gociation

• Aptitude à travailler tant de manière autonome qu’en équipe 
dans une orientation service client garante du niveau de qua-
lité de service souhaité

• Aisance avec les outils informatiques
• Permis de conduire
• Connaissance de l’allemand un atout

Nous vous offrons un environnement de travail dynamique 
dans une entreprise familiale proposant des conditions de travail 
attrayantes (véhicule de fonction, télétravail, formations, CRM, 
bureautique, etc.) où la collaboration est basée sur l’entraide et 
la confiance mutuelle.

Date d’entrée : de suite ou à convenir

Nous vous invitons à adresser votre dossier de candidature com-
plet (lettre de motivation, CV, certificats, diplômes, ...) par email à 
l’adresse rh@materiauxplus.ch jusqu’au 31 janvier 2022.


